
＜効果＞
H28/4月末現在成果率 17.7％ =(5+33+22)/339）
①成約件数 5 件
②継続商談数 33 件 9.7％ =半年後商談継続率
③関係構築数 22 件

前年度（２０１５年）「ＢＩＺ ＳＡＩＴＡＭＡ」の商談実績

・ニーズ提示件数 83 件/ 技術ニーズ提示企業数 26 社 (3.2件/1社)

・シーズ提案件数 137 件/ 商談会参加企業数 103 社(＊展示参加)
＊市内外内訳：市内企業 42 社

市外企業 61 社（内県外 42 社）
＊業種別内訳：加工技術 37 社

素材・材料 8 社
光学部品／機器 7 社
電子部品／機器 17 社
機構部品／エンジニアリング 7 社
ＩＴ／ソフトウェア 3 社
その他 17 社
大学・研究機関・支援機関等 7 社

・総商談件数 339 件 (3.3 件/1社)
事前予約の商談 124 件 (36.6％)
会場発生の商談 215 件 (63.4％)

成果事例をご紹介します！

１ グローバル企業と
マッチングしました！

● Ａ社（光学機器メーカー）：
海外の大手製薬メーカーＰ社の開発
案件にチャレンジ。有償でのサンプル
提供にも商談が発展し、検討継続中。

● Ｂ社（電子材料加工メーカー）：
国外大手自動車部品メーカーに開発
技術提案。事前マッチングなども有意
義に活用でき、綿密な商談後、開発
業務を受託。

２ 果敢に多数の提案に挑戦し
商談機会を獲得！

● Ｃ社（切削加工メーカー）：
技術ニーズ１５案件にチャレンジ！結
果としては５件の商談チャンスを獲得
し、国内大手電機メーカーとの商談
が継続中。

● Ｄ社（精密加工メーカー）：
国内大手電機メーカーや化学メー
カーの技術ニーズ １０案件にチャレ
ンジ。４件の商談チャンスを獲得。

３ 展示会場で認められ
商談に発展！

● Ｅ社（精密加工メーカー）：
展示会で国外大手電機メーカーの開
発担当者がパネルに目を止め、商談
へ発展。海外本社での商談までに関
係性が深化。

● Ｆ社（ゴム製品メーカー）：
展示会場で市内大学とマッチングし、
補助金を活用して新製品開発に着手
し、プロジェクトが進行中。



◆ 商談会場（第２～５展示場）◆ 展示会場（第１展示場）

前年度（２０１５年）展示商談会場 レイアウトと風景



前年度（２０１５年） 提示ニーズの実際例

受託加工に関するテーマ



今年度（2016年）参加見込ニーズ提示企業（一部）

海外 日本

環境・エネルギー •LG Innotek
•DAESUNG
•GE

ヘルスケア •Philips
•Electrolux
•P&G
•Johnson＆Johnson

•パナソニック（ES）
•東芝
•水ing
•IHI
•小橋工業（岡山）

•オムロン
•コニカミノルタ
•帝人
•テルモ
•オリンパス

•横河電機
•パナソニック
（AVC）
•古野電気

•Simens
•Haier 

防 災

•大阪ガス
•東京電力
•住友電工
•日立化成

•東レ
•日東電工
•村田製作所

等

•NTT Docomo
•KDDI
•積水化学

赤字：参加決定企業
その他、中堅企業からもニーズを提示いただく予定


